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IREB Advanced Elicitation and
Consolidation Examentraining

Group Training

Training code CGAIRBA1CE
Gesproken taal Nederlands
Taal materiaal Engels
Dagdelen 6

Kosten €1.795,00

excl. BTW Geen extra kosten.

Wat is IREB Advanced Elicitation and Consolidation Examentraining

Het boven tafel krijgen van de requirements is best lastig. Welke stakeholders zijn betrokken, wat willen ze
en hoe ga je om met hun belangen?

Deze examentraining bereidt je gedegen voor op het IREB-Advanced Elicitation and Consolidation examen.
Dit door de theorie pakkend neer te zetten en te oefenen met examenvragen. Je leert wat
stakeholdermanagement is en hoe je je stakeholders op één lijn brengt. Ook gaan we in op welke
elicitatietechnieken je het beste kunt gebruiken in je project. We bespreken bronnen waaruit requirements
te achterhalen zijn. En je leert hoe je met conflicten in requirements omgaat. Het bijbehorende examen
bieden wij op dit moment niet aan, maar in de training hoor je hoe je dit kunt boeken.

Het examen is niet inbegrepen bij deze training. Wil je het examen doen, dan kun je het boeken via een
Pearson Vue examencentrum.

Voor wie is IREB Advanced Elicitation and Consolidation
Examentraining

In je rol achterhaal je requirements en stemt ze af met je stakeholders. Requirements management en
stakeholder management is daarbij aan de orde. Je werkt bijvoorbeeld als business/informatie analist,
functioneel ontwerper, functioneel beheerder, systeem analist, architect, requirements specifier en/of tester.

Je bent in bezit van het IREB-Foundation certificaat 6f geslaagd voor de module Requirements Engineering
(onderdeel van diploma Business Analysis) van de British Computer Society (BCS).

Voorvereisten

De deelnemer is in bezit van IREB CPRE Foundation certificaat of de Requirements Engineering module van
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het Business Analyse Diploma (BCS)

Doelstellingen

Kennen van de vereiste vaardigheden op het gebied van elicitatie en consolidatie Beheersen van
communicatiemodel van Schultz von Thun Identificeren, classificeren en selecteren van stakeholders,
stakeholder management Kennen van andere bronnen voor requirements naast stakeholders (b.v. events,
systemen en documenten) Kennen, verdiepen en verbreden van de diverse elicitatietechnieken (bv
interviews, workshops, persona's, user stories, scenario's en storyboards) Detecteren en categoriseren van
conflicten (Glasl's conflict escalatiemodel), bemiddelingstechnieken
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